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CAS CONCRET : 

Bien en vente  105m² 600.000 
Euros place de la Chapelle Paris 
depuis 6 mois en vente sur le 
marché, Après les prestations de 
ses entreprises, Jean-Christophe 
Bonicard se félicite d’avoir eu une 
proposition en 2 jours et d’avoir  
fait signer le compromis dans la 
foulée ! 

Tout droit sorti des Amériques, le Home Staging ou mise en 
valeur de biens immobiliers, envahi les médias et les 
agences Η ½ƻƻƳ ǎǳǊ ǳƴ ƳŞǘƛŜǊ Řŀƴǎ ƭΩŀƛǊ Řǳ temps ! 

Depuis 2007 Jean-Christophe Bonicard développe grâce à son 
équipe un métier complet et avant-gardiste. Précurseur dans 
ce domaine, Jean Christophe Bonicard,  est le jeune directeur 
des sociétés D&B. Son activité a commencé  dans le secteur 
de l’immobilier ou il a cherché à développer une image 
novatrice. Se rendant compte du manque de communication 
des agences immobilières et de leurs problèmes 
fondamentaux, il a fini par aller se ressourcer aux Etats unis et 
au Canada ou l’immobilier est détenu à plus 80% par les 
professionnels. C’est dans cette quête de la satisfaction client 
qu’il a découvert un tout autre aspect de l’immobilier. Sur du 
potentiel de ce métier (le home Staging) il ouvre le premier 
centre de formation en Marketing immobilier & en Home 
Staging en France. 

 

Le Home Staging concrètement : La mise en valeur d’un bien 
immobilier dans le but de le vendre plus rapidement et au 
meilleur prix. Un métier ? Jean-Christophe Bonicard entre 
autre directeur du centre de formation DB Académie en est 
sur. « Le Home Staging se situe sur le marché de l’immobilier 
et c’est un service complémentaire qui deviendra 
obligatoire ! » . « Les agences immobilières se doivent de 
justifier leur commission, apporter des services 
complémentaires, réaliser de véritables estimations, redorer 
leur blason en portant une image innovante et tant d’autres 
choses… » Précise t’-il en nous montrant le rapport de la 
FNAIM qui en fait état après 1 an de marasme immobilier.  
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Jean -Christophe Bonicard Directeur des sociétés D& B 
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Les agences doivent comprendre qu’elles ont creusé leur propre tombe en prenant des biens à la 
chaine et en récupérant en moyenne 6% de commission sans avoir fait le moindre effort pour le 
vendre. Les clients sont devenus exigeants et ils en ont le droit après avoir connu durant 10 ans 
l’immobilier du « tout venant » … Notre but via ce centre de formation et ce métier est de montrer 
que nous pouvons satisfaire l’intégralité de la chaine de transaction.  

Le vendeur car son bien est traité 
comme un véritable « produit 
star » en lui réalisant un relooking 
pour être au meilleur de sa forme 
et la sécurité par les mandats 
d’exclusivité qui lui garantiront un 
véritable travail de fond sur son 
bien. L’agent immobilier qui au 
lieu de s’occuper de 10 mandats 
et d’en vendre 1, s’en occupera de 
4 et en vendra 2. Et l’acquéreur 
qui lui trouvera des biens « prêts à 
aménager et au prix du marché ». 

Après notre étude, nous avons pu 
remarquer que 92% des agences 
immobilières ne connaissent pas 
le Home Staging et nos méthodes 
de vente SVI (Stratégie de Ventes 
Immobilières) après explications 
ils sont prés de 98% à accepter 
nos méthodes et à faire appel à 
des conseils extérieurs (Etude CHS 
Groupe D&B sur 600 Agences 
immobilières). Le potentiel de ce 
métier est formidable. Nous 
sentons depuis quelques mois les 
agences et les propriétaires prêts 
à changer.  

Sur ces convictions Jean-
Christophe Bonicard a aussi 

monté un réseau d’entrepreneurs 
indépendants nommé « Concept Home Staging » qui regroupe l’intégralité des Home Stager, plus 
d’une centaine de personnes sont affiliées à ce réseau lui permettant de proposer aux chaines 
d’agences immobilières des prestations de Home Staging sur toute la France, la Belgique et la Suisse. 
Le centre de formation professionnelle DB Académie propose aussi des perfectionnements en 
marketing immobilier à toutes les agences immobilières et réseau de franchise. La crise aura apporté 
la réflexion. A nous de provoquer maintenant le changement.  

AVANT 

APRES 


